
LAS 4 PALANCAS

DE LA

RECURSABILIDAD



1.TUS HABILIDADES Y

LAS DE OTROS

Tu cuenta bancaria luce como luce por como tu estas adquiriendo
nuevas habilidades intencionalmente para crecer o, aprovechando
las habilidades de otras personas (tu no tienes todas las respuestas,
apóyate de otras personas que tengan más habilidades para
crecer).

Hazte las siguientes preguntas:

¿En que eres bueno?

¿cómo crees que puedes aportarle valor a otras personas?

¿A Quien conoces que puede ser tu socio en un proyecto?



Tu cuenta bancaria luce como luce por la cantidad y la
calidad de nuevos contactos que tu generas
intencionalmente todos los días (mentores, amistades, etc)
PROXIMIDAD

2.TUS CONTACTOS Y LOS

DE OTROS

Hazte las siguientes preguntas:

¿Cuántas relaciones de valor haz generado en la

última semana?

¿De que manera tus relaciones te pueden ayudar a

monetizar?



Hoy tu cuenta bancaria luce como luce por como
has traducido tu tiempo y tu dinero en bienes y
posesiones.

3. TUS BIENES O POSESIONES

Y LOS DE OTROS

Hazte las siguientes preguntas:

¿Con que activos cuento actualmente que me ayuden a capitalizarme?

¿Tengo cosas que no utilizo y podría vender?

¿Conozco a alguien que esté vendiendo algún bien y yo pueda ayudar a

hacerlo?



Hoy tu cuenta bancaria luce como luce por como has
estado aprovechando el dinero que siempre ha estado
disponible para ti, el dinero en forma de tarjetas, créditos,
activos, pasivos.

4.TUS VEHÍCULOS FINANCIEROS

Y LOS DE OTROS

Hazte las siguientes preguntas:

¿Me puedo apalancar de algún crédito?

¿Conozco a alguien que tenga esa capacidad crediticia

que busco?



La gente pobre trabaja por
dinero, la gente rica trabaja
por activos. Robert kiyosaki

Toma acción, ¿que decisiones
millonaria tomaras hoy?

La información es un pasivo, de
nada sirve si no la aplicas.



EJEMPLOS DE RECURSABILIDAD

APLICADO

50 Casos de éxito de nuestros

estudiantes






